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African Clean Energy B.V. (,,ACE")

* Familienunternehmen (social enterprise), gegr. 2014
e Zentrale in Amsterdam, Niederlassungen in

— Lesotho (Produktion & Vertrieb)

— Kambodscha (Vertrieb)

— Uganda (Vertrieb)

— Siudafrika und Amerika (im Aufbau)
* Firmenzweck:

Den thermischen & elektrischen Energiebedarf von Haushalten in
Entwicklungslandern zu decken
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African Clean Energy B.V. (,,ACE")
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African Clean Energy B.V. (,,ACE")

Removable steel stove top

Burning chamber
20mm refractory ceramic tiles

Handles for portability

Stainless steel body

Control knob
output heat max. 4-5 kW, min. 2-3 kW

Powder coated steel base.
Available in a variety of colours.

Cha
USB port

ing port

Battery LiFePO4 6.4V /5 Ah

OPTIONAL

Solar panel

9V 5W unit

unregulated (regulator
integrated into the stove)

LED unit
100 lumens
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Herausforderungen:

1.

2.

3.

e

Produktion und Logistik

» Fertigung aktuell in Lesotho (50% Frauen, tiber 10% Behinderte)

» Beschaffungs- und Liefer-Logistik relativ teuer

Vertrieb (B2C)

» Funktionen und Vorteile missen erklart werden

» Zielkunden sind hauptsachlich in entlegenen Regionen

Kunden- und Unternehmensfinanzierung

» Investition ist flir viele Haushalte zu teuer (USD 120 — 150)

» Viele Kunden haben nicht genug Geld und keine Bankverbindung

» Unternehmen wachst stark - Working Capital/Personal/Invest-Bedarf
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African Clean Energy B.V. (,,ACE")

Losungsansatze:
1. Produktion und Logistik
» Scaling-up/Wachstum als Basis
» Produktion in weiteren Kernmarkten
» Kostensenkung durch lokales Assembly

LOosungsansatze:
2. \Vertrieb
» Lokale Prasenz u. lokales Personal notig
(Verkauf, Service, Wartung)
» Demonstration & Verkauf via Gruppen
» Neues Modell inkl. Mobiltelefon und App
offnet vollig neue Perspektiven
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Losungsansatze:
3. Kundenfinanzierung bisher

» (Women) Savings Groups

» Tw. externe Mikrofinanzierer (z.B. KIVA)

» ACE-Lieferantekredite/Zahlungsplane
3. Kundenfinanzierung neu

» Aufbau einer eigenen non-for-profit

Finanzierungs-Foundation; Refinanzierung erfolgt durch eine
Mischung aus Forderungen & Krediten; u.a. mit Shell, Signify
(Philips) Foundation, sowie EnTri-Support

» mit Blockchain-Technologie (Transparenz!) und
» Eigens entwickelter App samt Mobiltelefon
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African Clean Energy B.V. (,,ACE")

Losungsansatze:
3. c) Unternehmensfinanzierung bisher
» Eigenes Kapital
» Bankkredite
» Externe private Geldgeber (z.B. deutsche Privatinvestoren)

3. d) Unternehmensfinanzierung neu

» Forderungen/Ko-Finanzierungen fiir weiteres Wachstum, u.a. von
Europaischer Union (€ 1 Mio)

ADA (€ 200.000,- Wirtschaftspartnerschaft — EnTri Support)

DEG (€ 200.000,- Klimapartnerschaft — EnTri Support)

Evtl. Netherlands Enterprise Agency mit geférdertem Kredit Gber € 600.000,-

YV VY

WICHTIG ist der MIX aus verschiedenen Finanzierungsformen, die
komplementar zueinander sind.
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Wir sind auf einem guten Weg ...
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